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La venta de juguetes AUI'iC%l re]eva a Ardian en el

crece un 7% hasta
agosto por la inflacién

Victor M. Osorio. Madrid
El mercado espafiol de jugue-
tes facturé 352 millones de
euros entre eneroy agosto, un
7% mas que el aflo anterior,
impulsado por el incremento
de los precios, ya que las ven-
tas en volumen (unidades) se
elevaron apenas un 0,4% res-
pecto al mismo periodo de
2021, segun los datos de The
NPD Group.

“Como ocurre en otros sec-
tores de consumo, la inflacion
estd en estos momentos mar-

cando el paso en el sector del |

juguete, con una subida del
precio medio de venta del
6,5% entre enero y agosto”,
dice Fernando Pérez, director
dela consultoraen Espatia.

El juguete licenciado, liga-
do a peliculas o videojuegos,
mantuvo un fuerte ritmo de
crecimientoy alcanzé una pe-
netracion del 30% al cierre de
agosto, tras elevar sus ventas
mas de un 17%, frente al 3%
del juguete sin licencia oficial.

Aunque todas las grandes
categorias de juguetes mos-
traron un comportamiento
positivo, el principal motor
del mercado fueron las figu-
ras de accidon (+8%), donde
destacan propiedades como
Funko Pop!, Pokémon, Juras-
sic Park/World o Universo
Marvel.

Los articulos colecciona-
bles, que cayeron durante la
pandemia por la reduccion de
las compras de impulso y el
cierre de los colegios, han
vuelto al crecimiento, con un
incremento de las ventas del
17% hasta agosto. Represen-
tan ya el 14% del negocio del
sector.

Los juguetes licenciados
son los que mas crecen.

Las licencias ligadas
a peliculas, series o
videojuegos lideran
el incremento de
ventas con un 17%

Los nuevos lanzamientos
dispararon un 20% las ventas
frente ala cifra de negocio que
registraron las novedades
puestas en el mercado en los
ocho primeros meses de 2021.

Los cumpleatios, que en el
inicio de 2021 siguieron afec-
tados por la pandemia, han si-
do la ocasién de compra que
mas ha crecido entre enero y
agosto (+14%), junto con las
compras las vinculadas al co-
mienzo de las vacaciones y la
vuelta al cole (+17%). Los
cumpleafios representan una
quinta parte de las ventas de
juguetes en el afio. Mas de la
mitad del negocio sigue de-
pendiendo de la Navidad.

accionariado del grupo t26

MARKETING DIGITAL/ E| fondo participado por Sabadell toma cerca del 40% del
capital por 17 millones. Impulsara su crecimiento mediante adquisiciones.

Pepe Bravo. Madrid

Aurica Capital, fondo de capi-
tal riesgo participado por
Banco Sabadell, ha cerrado
un acuerdo para adquirir una
participacién minoritaria de
la consultora espafiola de
marketing digital t26. La ges-
tora espafiola, que controlara
a partir de ahora entre el 30%
y el 40% del capital, releva en
el accionariado de la compa-
fifa a Ardian Growth y, en pa-
ralelo, inyecta recursos adi-
cionales para impulsar el cre-
cimiento de forma organica e
inorganica, es decir mediante
la adquisicion de empresas
competidoras.

El equipo gestor de t20 y
sus socios fundaﬁores, entre
los que destaca Oscar Alonso
como consejero delegado, se
mantendra en el accionariado
y continuari al frente de la
compania.

La estructura de la transac-
cion, que se estaba negocian-
do de forma bilateral desde
principios de afio, combina
una ampliacion de capital con
la compraventa de acciones.
Aurica invierte en total cerca
de 17 millones de euros, de los
cuales aproximadamente la
mitad sirven de contrapresta-
ci6n para el fondo francés, se-
gtin fuentes del mercado con-
sultadas por EXPANSION.

Valoracién

La otra mitad es dinero nuevo
que servira a t20 para ser un
actor protagonista en la con-
solidacion de un sector que

Ramén Mas, Ferran Conti e Ivén Plaza, socios de Aurica Capital.

Primer cierre del nuevo fondo

® Latransaccion se ha
ejecutado en paralelo al
primer cierre del tltimo
fondo de la gestora,
bautizado como ‘Aurica IV.

estd despertando mucho inte-
rés en el capital riesgo duran-
te los tlltimos meses. La com-
pra de Seedtag por parte de
Advent o la de SunMedia por
Magnum Capital son solo dos
de las muchas transacciones
que se han sucedido en el dm-
bito del mérketing digital y de
la publicidad online reciente-
mente en Espafia.

La valoracion de t26 antes

@ Elvehiculo, el primero de
Aurica tras emanciparse
de Banco Sabadell, ha
levantado ya 200 millones,
el 66% de su objetivo.

de la ampliacion de capital se
ha situado cerca de los 50 mi-
llones de euros. La empresa
espera finalizar el vigente
ejercicio con una facturacion
en torno a 90 millones de eu-
rosy un ebitda superior alos 6
millones.

T26, fundada en 2004, esta
especializada en impulsar la
conversion de la inversiones
en marketing digital de em-

La empresa tiene
previsto cerrar el afio
con 90 millones de
ventas y 6 millones
de ebitda

presas de diversos sectores a
través de tecnologia propia.
Cuenta con un equipo de mas
de 300 personas y oficinas en
Espaiia, México, Estados
Unidos e Italia, mercados
donde quiere incrementar su
presencia.

Se trata dela primera inver-
sion de Aurica a través de su
cuarto fondo, denominado
Aurica Growth Fund IV y cu-
yo objetivo es levantar 300
millones de euros, de los cua-
les ya ha conseguido en torno
a 200 millones. Es el primer
vehiculo de la gestora tras ha-
berse emancipado de Banco
Sabadell, que ya solo controla
el20% delafirma.

“Esta primera inversion de
nuestro nuevo fondo, Aurica
1V, estd alineada con la que ha
sido nuestra filosofia de inver-
sion desde nuestros origenes:
apostar por compaiias con
un alto potencial de creci-
miento en sectores con viento
de cola. Enel caso de t26, esta-
mos firmemente comprome-
tidos a acompafiar a Alonso y
atodo su equipo en una estra-
tegia que combinara el creci-
miento orgénico e inorganico
tanto a nivel nacional como
internacional”, comenta Ivan
Plaza, socio de Aurica.

Urbas duplica ventas
y gana 16 millones

C.M.Madrid

Laestrategia de Urbas apoya-
da en la integracion de em-
presasy la entrada en nuevos
negocios le ha permitido ce-
rrar el primer semestre de
2022 con una cifra récord de
negocio de 161 millones de
euros, el doble del afio pasa-
do, cuando facturé 84 millo-
nes de euros. La compaiia
presidida por Juan Antonio
Acedo, que este afio ha suma-
do a su perimetro de consoli-
dacion nuevas empresas co-
mo la firma CHR, ha conse-
guido una cartera récord de
654 millones de euros, casi

200 millones mas que a fina-
les del afio pasado. En los pri-
meros seis meses, el grupo ha
contratado por 200 millones,
donde sobresalen proyectos
residencialesy de obra civil.

El resultado bruto de ex-
plotacion (ebitda) ha pasado
de seis millones en 2021 a 16
millones este afio, mientras
que el resultado ha caido a la
mitad, 16 millones de euros,
debido al efecto financiero de
la quita bancaria (30 millo-
nes) registrada el afio pasado.
La deuda financiera asciende
a 269 millones, 20 millones
masqueen 2021

Sacyr puja por su décima autopista de peaje
en Chile con una inversion de 600 millones

C.Moran. Madrid

Chile es un mercado priorita-
rio para Sacyr, que quiere am-
pliar su ya nutrida cartera de
activos concesionales con
una nueva carretera de pago.
En concreto, el grupo espafiol
hasido seleccionado para pu-
jar por el corredor de la Ruta
5 Sur, que recorre las comu-
nas de Chillan Viejo, Bl;llnes,
Pemuco, Cabrero, Los Ange-
les, Mulchén, Collipulli y Er-
cilla, en las regiones de Nuble,
Biobio y La Araucania. El
proyecto requiere inversio-
nes por valor de unos 600 mi-
llones de euros, con un plazo

maximo de explotacion de 30
afios. Si se impone en el con-
curso, Sacyr sumarfa su déci-
ma concesion de carreteras
enel pais.

Sacyr se enfrenta en el con-
curso ala firma local Intervial
(antigua Cintra Chile) que es
el actual concesionario del
corredor a través de la socie-
dad Ruta del Bosque. El otro

El grupo espafiol se
enfrenta al actual
concesionario del
corredor y a China
Railway

rival es la corporacion asidti-
ca China Railway Construc-
tion.

Entre las mejoras previstas
en la carretera sobresale la
rectificacion de trazados, de-
sarrollo de aproximadamen-
te 18 kilometros de terceras
pistas y una variante en la ciu-
dad de Collipulli con doble
calzada de dos pistas por sen-
tido, en la que se incluye un
nuevo puente sobre el Malle-
co. El proyecto incluye 62
puentes.

La presencia de Sacyr en
Chile se remonta a 1996,
cuando gano el primer con-

trato para construir y explo-
tar la autopista Los Vilos-La
Serena. Ha invertido mas de
7.000 millones de délares en
diversos proyectos concesio-
nados, donde opera dos aero-
puertos, dos hospitales y nue-
ve rutas concesionadas que
suman mas de 2.000 kilome-
tros de carreteras. Desde
2020, la division de concesio-
nes de Sacyr realiza la opera-
cién de cinco empresas de
gestion del ciclo integral del
agua en las regiones de Anto-
fagasta y Metropolitana, en-
tregando servicio a mas de
150.000 personas.



